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Wir verstärken unsere anhaltende Unternehmensentwicklung zeitnah mit der Position

Vollzeit in Stammham / Bayern
Verkäufer /-in im Holzhandel (m/w/d) 

KONTAKT
Haben wir Dein Interesse geweckt? Dann sende uns bitte Deine vollständige Bewerbung (Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnisse) an  
info@keplinger-holz.de unter der Angabe Deiner Gehaltsvorstellung sowie Deines nächstmöglichen Eintrittstermins.

Für erste Fragen steht Dir Herr Krisztián Varga unter der Telefonnummer 08678 1340 gerne zur Verfügung. Absolute Vertraulichkeit sichern 
wir Dir selbstverständlich zu.	

WER SIND WIR?
Die Firma Keplinger Holz GmbH ist ein traditionsreiches 
Holzhandelsunternehmen, das vor über 95 Jahren gegründet 
wurde. Am Standort Stammham sind wir ein kleines und flexibles 
Team, inzwischen kompetenter Ansprechpartner bei Profi- und 
Privatkunden für alle Holzprodukte rund um die Themen Wohnen, 
Garten und Bauen. Tagtäglich arbeiten wir daran, unseren Kunden 
Lösungen aus Holz anzubieten, mit denen sie ihr Vorhaben 
optimal realisieren können. In 2024 planen wir etwas Großartiges: 
der Standort wird erweitert, dafür suchen wir qualifizierte und 
tatkräftigen Kollegen – jemanden wir Dich.	

WEN SUCHEN WIR?
Du bist eine sympathische Person und begegnest anderen auf 
Augenhöhe. Aufgrund Deiner aufgeschlossenen Art findest Du einen 
problemlosen Umgang mit Kunden und Kollegen – unabhängig von 
deren Herkunft und Kultur. Mit Deinem empathischen Vorgehen 
versetzt Du Dich in die Perspektive der Kunden, und erkennst zeitig 
deren konkreten Bedarf. Daraus skizzierst Du allzeit eine greifbare 
und begeisternde Lösung. Ein „können wir nicht“ kennst Du nicht. 
Die ständige Suche nach dem „wie schaffen wir es“ ist Deine Maxime. 
Mit der Unterstützung Deiner Kollegen in einem wohlwollenden 
Verhältnis, machst Du den Kunden zum überzeugten Partner des 
Unternehmens.

WAS GEHÖRT ZU DEINEN AUFGABEN?

	» allumfassende Betreuung und Beratung unserer Bestands- und Neukunden
	» Bearbeitung von Kundenanfragen sowie Erstellung von Angeboten und deren Nachfassen
	» Auftragsannahme, -verfolgung und -abwicklung
	» Verwaltung und Aufbereitung von Kunden- und Artikeldaten
	» Analyse von Kundenrückmeldungen (Bedürfnisse, Reklamationen) und Abstimmung im Team
	» Proaktive Beteiligung an der Weiterentwicklung und Optimierung interner Vertriebsprozesse
	» Entwicklung von Ideen zur Produktpalette & Erschließung von Märkten

ZUKUNFTSORIENTIERT. KOMPETENT. NACHHALTIG.

WAS KANNST DU VON UNS ERWARTEN?
	» Perspektive: sicherer & unbefristeter Vertrag in einem 		

	 wachsenden Unternehmen
	» Atmosphäre: Spaß ist gewünscht und wir helfen uns einander, 		

	 wenn’s mal eng wird
	» Gestaltungsmöglichkeit es die besten Ideen sind, die uns alle 		

	 weiterbringen
	» marktkonformer Gehalt mit Bereitschaft zur Überzahlung je 		

	 nach Qualifikation/Erfahrung
	» Kostenübernahmen & Beteiligungen bei individuellen 			

	 Weiterbildungen
	» 30 Tage Urlaub im Jahr
	» angenehmes Arbeitsumfeld ausgestattet mit viel Holz

                      

WELCHE QUALIFIKATION HAST DU?
	» Kaufmännische / handwerkliche Ausbildung im Holzhandwerk 		

	 z.B. Tischler, Zimmerer oder vergleichbare schulische Ausbildung
	» Vergleichbare Berufserfahrung von Vorteil

	» Gute EDV-Kenntnisse (MS Office, ERP)
	» Fließende Deutschkenntnisse

Dir fehlt das eine oder andere? Dann lass uns darüber sprechen,   		
denn vieles können auch wir selbst Dir beibringen.
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